
我们的足迹：10年，10个亚洲市场

富卫集团为泛亚洲人寿及健康保险公司，服 务
约三千万名客户，业务遍及亚洲十个市场， 包
括印尼人民银行人寿保险（BRI Life）。 富卫
秉持以客为先的方针及科技赋能的模式， 致力
为客户带来创新定位、简单易明的产品 和简单
的保险体验。 自2013年成立以来，富 卫于部
分全球发展最迅速的保险市场营运业 务，专注
为大众创造保险新体验。 富卫集团 是香港联
合交易所有限公司主板上市的公司， 股份代号
为1828。

总保费收入66亿美元

33个银行保险伙伴(包括8个
独家伙伴）
及超过50个生态系统合作伙伴

索偿的净推荐值：+65
客户投保评价 –「好」或「非
常好」: 92%

超过6 ,9 00名员工及
超过55,100名合约代理

2024年百万圆桌 (MDRT)
跨国公司排名第6

云端采用⽐率：98%

約3,000万名客户

超过290个活跃人⼯智能模型

资产总值537亿美元

关于富卫集团

香港
特别行政区

澳门
特别行政区

泰国 菲律宾 印尼 新加坡 日本 马来西亚 柬埔寨越南

1. 包括印尼人⺠银⾏⼈寿保险（BRI Life）。 上述资料与数据截至2024年12⽉31⽇，详情请浏览富卫集团网⻚。资料由Sniper 精锐团队拥有

https://www.fwd.com/zh/about-us/


股东全力⽀持– 领先的科技策略定位主张
主要股东

其他股东

盈科拓展集团（盈科拓展）成⽴于1993年，为驻⾜亚洲的
私⼈投资集团，其主要业务涵盖三⼤⾏业：

⾦融服务

保特保险

柏瑞投资

富卫集团

⾹港电讯

科技、媒体与电讯

电讯盈科有限公司

地产

盈科⼤衍地产发展

瑞⼠再保险集团 泰国汇商银⾏

加拿⼤养⽼基⾦
投资公司

欧⼒⼠亚洲资本
有限公司

李嘉诚基⾦会

富卫集团财务实力

Apollo

Metro Pacific 

Hopu 
Investments

Huatai Growth 
Focus Limited

RRJ Capital 

GIC Ventures

InvestmentsCorporation

资料由Sniper 精锐团队拥有



香港特别⾏政区 澳门特别⾏政区

2013年进入市场
2025年百万圆桌会员人数排名第五
银行保险伙伴包括交通银⾏（⾹港）有限公司、中国建设银⾏

（亚洲）股份有限公司、中国工商银⾏（亚洲）有限公司、

南洋商业银行有限公司、 PAO Bank Limited、永丰商业银行股
份有限公司、中国信托商业银行股份有限公司及⽟⼭商业银

行股份有限公司 
人寿 | 医疗保险 | 雇员福利

2013年进入市场
为中信银行（国际）有限公司澳⻔分⾏、招商永隆银⾏有限

公司澳门分⾏、创兴银⾏有限公司澳⻔分⾏、永丰商业银⾏

股份有限公司澳门分⾏的银⾏保险伙伴

于《彭博商业周刊 中文版》「⾦融机构2025 」连续两年获得
「中国大湾区保险界别-⼤湾区澳⻔-客⼾服务」⼤奖
人寿 | 医疗保险

泰国

2013年进入市场
为泰国汇商银行的独家银⾏保险伙伴

以新增业务销售额计算，银行保险排名第⼀

以新增业务销售额计算，数码渠道排名第二

以新增业务销售额计算，人寿保险公司排名第⼆

2025年百万圆桌会员人数排名第⼆
于保险公司中客户体验排名第三

人寿 | 医疗保险
菲律宾

2014年进入市场
2025年百万圆桌会员人数排名第⼆
以新增业务销售额计算，人寿保险公司排名第⼆

于保险公司中客户体验排名第四

为Security Bank 的独家银行保险伙伴
首家推出24⼩时客⼾服务及⾸批推出⼈⼯智能驱动财务策划
工具的保险公司之⼀

人寿 | 医疗保险

印尼

2015年进入市场
于保险公司中客户体验排名第四

银行保险伙伴包括OCBC,BFI,BTN,Bank Mestika,
Permata Bank 及 Bank Syariah Indonesia
人寿 ｜ 医疗保险 ｜ 回教保险
通过我们于印尼人⺠银⾏⼈寿保险(BRI Life)的44.0%少数
股权投资，我们与印尼领先的零售银行之⼀，印尼⼈⺠银

行合作。BRI Life拥有约2,180万名客⼾，以新增业务销售额
计算，银行保险排名第⼀

新加坡

2016年进入市场
于保险公司中客户体验排名第⼆

首批全数码直接⾯向客⼾的⼈寿保险和⼀般保险公司之⼀

首选理财顾问公司和经纪⼈的分销⽹络

为中国银行有限公司新加坡分⾏及联昌国际银⾏新加坡分⾏

的银行保险伙伴

于「InsuranceAsia News Country Awards foe Excellence
2025」获得「杰出客户体验」奖
人寿 ｜ ⼀般保险 ｜ 医疗保险

越南

2016年进⼊市场
2025年百万圆桌会员人数排名第⼆
以新增业务销售额计算，银行保险排名第四

于保险公司中客户体验排名第五

为越南外贸股份商业银行的独家银⾏保险伙伴，亦是

Agribank 及 HDBank 的合作伙伴
人寿 | 医疗保险

日本

2017年进⼊市场
于收入保障⼈寿保险类别排名第⼀

于癌症保险产品类别排名第三

独立理财顾问及电⼦商贸渠道的分销⽹络

11个办事处
人寿 | 医疗保险 | 雇员福利

马来西亚

2019年进⼊家庭伊斯兰保险市场及 2023年进⼊⼈寿保险市场
于伊斯兰保险／保险公司中客⼾体验排名第⼀

FWD Takaful 为HSBC Amanah Malaysia Berhad 的独家银行
伊斯兰保险伙伴

FWD Insurance 为国民储蓄银⾏的独家银⾏保险伙伴
FWD Insurance于「ITC Asia Insurer Awards 2024」获得
「最佳分销网络伙伴」奖

FWD Takaful 于「InsuranceAsia News Country Awards for 
Excellence 2025 」获得「最佳伊斯兰保险公司」奖、「最佳
银行保险合作伙伴」奖及「最具影响⼒社会企业责任企划」奖

家庭伊斯兰保险 ｜人寿｜雇员福利

柬埔寨

2021年进⼊市场
无纸化及⾼⾃动化营运的数码领导者

为Chip Mong Commercial Bank Plc.及First Finance Plc.的
独家银行保险伙伴

人寿 | 医疗保险 

资料由Sniper 精锐团队拥有



富卫集团：主打高端市场，提供沉浸式尊贵体验
10亿港元改建法定古迹，打造全港唯一VIP专属会所及酒店
改造前香港水警总部，香港法定古迹提供高端酒店、餐厅，成为内地社交媒体网红打卡爆款景点

跑马地赛马场唯一专属贵宾包厢，提供尊享特色体验

北京道1號兩層待客中心：尊尚商务中心＋尊一商务中心

為高資產淨值客戶打造專屬財富傳承規劃服務：FWD Private貴賓室

香港1881公馆 赛马会贵宾包厢 商务中心 FWD Private

资料由Sniper 精锐团队拥有



富卫集团：产品竞争力强，全面产品覆盖

富卫人寿保险（百慕达）提供一系列创新保障产品，为您带来崭新的保险体验。

危疾保障

意外/伤残

自愿医保 医疗保障

精神健康

人寿保障 储蓄 投资

一般保险

我们灵活而全面的保障计划•支持您在健
康受到考验时以最短时间重回生活轨迹。

我们的一系列自愿医保计划具有不同的保
障级别和自付款选项，让您可以灵活地选
择最合适您的保障。

我们全面的医疗保障计划替您分担沉重的
财政负担，让您和家人专注恢复健康。

我们的定期人寿和终身人寿保险计划专为
满足您的人寿保障和遗产规划需求而量身
定制。

我们广泛的储蓄计划，助您将财务规划
得井井有条，为自己及家人建立更稳健
的未来。

我们的计划提供不同的投资方案选项，
以配合人生不同阶段的目标及风险承受
能力。

我们的意外保障计划提供好广泛保障及贴
心照顾，让您和家人早日从意外中复原，
重投生活正轨。

我们全港首创的创新精神健康保障计划，提
供情绪疾病相关的保障权益，让您安心。

我们的合作伙伴提供涵盖汽车、宠物、
家居、旅游、家佣等多方面保障，旨在
为您的日常生活提供支援。

资料由Sniper 精锐团队拥有



富卫集团：香港唯一全牌照财富管理主体公司

保险、证券、基金全方面展业

投资

储蓄

保障

投资基金、债券、股票、交易所
交易基金（ETF）

个人储蓄、教育储蓄、

退休储蓄

人寿保险、健康保险、

重大疾病保险、

个人意外保险

证监会

持牌人

人寿保险

代理人

 富卫人寿+

 富卫财策

FWD 高端业务

家族办公室

信托服务

税务会计咨询

资料由Sniper 精锐团队拥有



富卫集团：领导班子稳坐政府部门头把交椅

马时亨 先生（富卫集团现任主席）

任香港贸易发展局主席

香港财经事务及库务局前局⻓

夏佳理 先生（富卫集团前任主席）

香港赛⻢会主席

香港交易所董事会主席

资料由Sniper 精锐团队拥有



富卫集团：近半世纪磨一剑，跃升新港险代表品牌

富卫的市场排名及实力
富卫香港及富卫澳门业务增长迅速，取得多项

骄人成就，并获市场高度认可。

富卫香港信用评级：

富卫人寿保险（百慕达）有限公司

保险公司财务实力评级：A2

保险公司财务实力评级：A

主要成就

新业务年度化保费按年增长53%

新业务首年保费按年增长48%

本地客户购买富卫产品的相关新业务年度化保费按年增长62%

包括内地访客在内的离岸客户购买富卫产品的相关新业务年度

化保费增长43%

多元销售渠道模式持续展现成效，2024年第三季各分销渠道均

展现双位数或以上增长的强劲趋势

新业务合约服务边际

（百万美元）

2024
上半年

2025
上半年

794

34
%

税后营运利润

集团内涵价值

净利润

集团偿付能力充足率

雄厚财务基础

2.51亿

美元
4,700万

美元

63.8亿

美元
283%

资料由Sniper 精锐团队拥有



富卫集团：投资稳健性远超同行
维度                               友邦                                  保诚                              富卫                             宏利                      永明                         安盛

固收占比

权益策略

地域分布侧重

特色

69% 46% 78% 78.5% 75% 74%

侧重高收益企业债 侧重高评级公司债
企业债、政府债、
贷款类

债券43%、
贷款类31%

侧重于长期政府债

24%股票

亚太

稳健保守

50%股票 18%股票和基金 股票5% 房地产5% 房地产11%、股权6%股票8% 房地产3%

北美 分散 加拿大、美国 加拿大 欧洲

激进 均衡多元 稳中求进 技术流保守派 谨慎保守

侧重长期政府债

友邦 富卫 保诚 宏利

永明

资料由Sniper 精锐团队拥有
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